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> MVDA e.V. Emil-Hoffmann-StraBBe 1a 50996 Kéln
Bundeministerium fiir Gesundheit
Herrn Dr. Dirk Bernhardt
Friedrichstr. 108

10117 Berlin

Ko6ln, den 16. August 2018
per E-Mail: 221@bmg.bund.de

Stellungnahme
Entwurf eines Gesetzes fiir schnellere Termine und bessere Versorgung (TSVG)

Hier: Artikel 10 (Anderung der Arzneimittelpreisverordnung) aus dem Referenten-
entwurf zum TSVG

Der MVDA ist ein Verein kooperierender Apotheken und stellt mit iiber 3000 Mit-
gliedsapotheken die grofite unabhingige Kooperation dieser Art in Deutschland dar.
Zum MVDA gehort das Dachmarkenkonzept ,LINDA-Apotheken®, dem rund 1100
Apotheken angehoren. Der MVDA vertritt qua Satzung die Interessen der inhaberge-
fithrten Apotheken und ist deshalb daran interessiert, auch die wirtschaftlichen In-
teressen seiner Partnerapotheken dauerhaft zu wahren. Daher nehmen wir zum
Artikel 10 (Anderung der Arzneimittelpreisverordnung) aus dem Referentenentwurf
zum TSVG wie folgt Stellung:

> Der Bundesgerichtshof (BGH) hat in seiner Entscheidung vom 05.0ktober
2016 (1 ZR 172/16) fiir Recht erkannt, dass pharmazeutische Grofshdndler
bei der Abgabe von verschreibungspflichtigen Arzneimitteln an Apotheken
nicht verpflichtet sind, einen Mindestpreis zu erheben. Demnach ergibt sich
aus der Vorschrift § 2 Abs. 1 Satz 1 der Arzneimittelpreisverordnung ledig-
lich eine Preisobergrenze. Mit seiner Entscheidung hat der BGH die seit vie-
len Jahren iibliche Praxis des pharmazeutischen GrofRhandels rechtlich be-
stdtigt, Rabatte und Skonti fiir vorfallige Zahlungen zu gewahren, die in ihrer
Summe liber den variablen Zuschlag aus der Arzneimittelpreisverordnung in
Hohe von 3,15 Prozent hinausgehen kénnen. Auch der Festzuschlag des
Grofdhandels von 70 Cent ist nach der aktuellen Rechtslage voll rabattfahig.

> Der Referentenentwurf zum TSVG verandert die aktuelle Rechtslage und die
Entscheidung des BGH vom 05. Oktober 2016 dahingehend, dass der Festzu-
schlag in Hohe von 70 Cent durch den Grofshandel weder ganz noch in Teilen
an Apotheken weitergegeben werden darf. Dartiber hinaus ist der Begriin-
dung zu dem Gesetzentwurf zu entnehmen, dass auch ein marktiiblicher
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Skonto nicht gewéhrt werden darf, wenn er in der Summe mit gewahrten
Rabatten liber den variablen Zuschlag des Grofshandels hinausfiihren wiirde.

> Eine Anderung der aktuellen Rechtslage wire nur zu begriinden, wenn an-
ders eine sachgerechte Versorgung des Apothekenmarktes mit Leistungen
des pharmazeutischen Grofshandels nicht moglich ware. Das ist mitnichten
der Fall. Die Abschaffung marktiiblicher Skonti fiir vorfallige Zahlungen
wiirde den gesamten Apothekenmarkt finanziell schwachen und den phar-
mazeutischen Grofshandel massiv stirken. Denn der Grofshandel wird auch
weiterhin von den pharmazeutischen Herstellern Skonti einfordern und die-
sen erhalten. Somit wiirden Ertragsverluste der Vor-Ort-Apotheken zu Er-
tragsgewinnen multinational operierender und taktierender Unternehmen.
Eine solche finanzielle Stirkung des pharmazeutischen Grofshandels zu Las-
ten der Vor-Ort-Apotheken ist aus Sicht des MVDA inakzeptabel.

> Inseiner seit Jahren gelibten und durch den BGH bestatigten Praxis gewahrt
der pharmazeutische Grofshandel Rabatte und Skonti freiwillig an Apothe-
ken. Der Apotheker als Muss-Kaufmann und die Apotheke als Gewerbebe-
trieb miissen auch die Moglichkeit haben, als solche zu agieren. Der Apothe-
ker kann seinen pharmazeutischen Versorgungsauftrag nur gerecht werden
und seine Apotheke erfolgreich flihren, wenn er diese nach kaufmannischen
Gesichtspunkten fiihrt. Es ist wiederum die freie Entscheidung eines jeden
Grofshandlungsunternehmens, ob es kaufmannisch geschickt handelnden
Apothekern Konditionen einrdumt. Zudem sind die im deutschen Markt tati-
gen Grofshandler weit iiberwiegend multinationale Konzerne mit Umséatzen
in Milliardenh6hen. Der private Grofshandel hat in den vergangenen Jahren
an Bedeutung verloren. Die Wettbewerbsintensitit zwischen den Grofshand-
lungen ist dennoch enorm. Diese hohe Wettbewerbsintensitat ist aber mit-
nichten ein Zeichen von Marktversagen oder ein Indiz fiir eine drohende Un-
terversorgung deutscher Apotheken mit Groffhandelsleistungen. Denn wei-
terhin eréffnen Groffhandlungen neue Niederlassungen, und neue Markt-
teilnehmer (z.B. AEP GmbH) mit innovativen Belieferungskonzepten betre-
ten den Markt. Dies ist Ausdruck eines funktionsfahigen Wettbewerbs. Er
fithrt fir die Vor-Ort-Apotheken zu verbesserten Dienstleistungsangeboten
und Preiswettbewerb. Aufgrund der aus dem funktionsfahigen Wettbewerb
resultierenden wirtschaftlichen Vorteile konnen die Apotheken die Versor-
gung der Bevolkerung mit Arzneimitteln bundesweit auf einem angemesse-
nen Qualitidtsniveau sicherstellen.

> Die Beschrankung des Grof3handels auf die maximale Weitergabe eines Ra-
batts in Hohe von 3,15 Prozent wiirde letztendlich dazu fithren, dass dieser
Rabatt tiberwiegend gewadhrt wiirde. Der heute funktionsfahige Wettbewerb
zwischen den Grofshandlungen entfiele. Fiir die meisten Vor-Ort-Apotheken
wiirde dies zu einer Ertragsminderung von 2 bis 3 Prozent fiihren - pro Um-
satzmillion folglich EUR 20 bis 30 TSD. Dies kann nicht dem erklarten Willen
des Gesetzgebers entsprechen, die Vor-Ort-Apotheke halten und starken zu
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wollen. Genau das Gegenteil wiirde eintreten und zwar kurzfristig. Mit dem
Effekt, dass die Ertragskraft multinationaler Unternehmen, die kein Interes-
se am Fortbestand des Fremd- und Mehrbesitzverbotes in Deutschland ha-

ben, weiter steigen wird.

> Dariiber hinaus sind Skonti in der kaufmannischen Praxis keine unzulassi-
gen Rabatte auf Arzneimittel. Diese Fehlinterpretation muss der Gesetzgeber
im Sinne einer nachhaltigen, stabilen und flichendeckenden Arzneimittel-
versorgung durch die inhabergefiihrte Prasenzapotheke klarstellen. Dem
Apotheker miissen auch weiterhin die kaufmannischen Grundlagen und In-
strumente zur Verfiigung stehen. Marktiibliche Skonti fiir verabredete Zah-
lungsziele beteiligen die Apotheken anteilig an den Effizienzvorteilen, die
deren Lieferanten durch Zinsersparnis, geringeres Vorfinanzierungsvolu-
men oder erhohte Liquiditidt gewinnen und fiir eine dauerhaft stabile Arz-
neimittelversorgung einsetzen.

Im Ergebnis fordert der MVDA die Arzneimittelpreisverordnung in der jetzi-
gen Form beizubehalten und den Artikel 10 des Entwurfes eines Gesetzes fiir
schnellere Termine und bessere Versorgung ersatzlos zu streichen.

Hilfsweise fordert der MVDA klarzustellen, dass zwar der Festzuschlag in Hohe von
70 Cent nicht rabattiert, Skonti fiir vorfallige Zahlungen beim Bezug verschrei-
bungspflichtiger Arzneimittel auf den Rechnungsbetrag allerdings gewahrt werden
durfen.

Die vorgeschlagene Anderung der Arzneimittelpreisverordnung konnte um folgen-
den Satz erganzt werden: ,Mit Ausnahme des Festzuschlages bleibt die Méglichkeit
zur Einrdumung echter Skonti hiervon unberthrt*

Im Sinne einer gesicherten flichendeckenden und wohnortnahen Versorgung mit

Apotheken vor Ort bitten wir hoflichst darum, die vorstehenden Uberlegungen bei
der weiteren Beratung des Gesetzentwurfes zu beriicksichtigen.

Mit freundlichen Griifden
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Dr. Holger Wicht Norbert Peter
Vizeprasident MVDA e.V. Vorstand MVDA e.V.
Stadt Apotheke Meiningen Burger Apotheke Berlin



